
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

بازاریابی و موضوع:
 فروش

 

 بنام خدا

                   انارینام دبیر  : آقای  
کارگاه نو آوری و کار نام درس  : 

 آاآآفرینی

 تعداد صفحات سوال:     
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 1: پایه یازده دانش آموزان 
 1399/  1  /  14 تاریخ    

   

 
 
 
 
 

 ( اول م ) جلسهچهار ولات پودمان س

 

 ؟ شایستگی بازاریابی را توضیح دهید انواع  -1

 ؟بازاریابی موفق برای یک محصول به چند عامل بستگی دارد آنها را نام ببرید  -2

 ؟ محصول کدامند آنها را بنویسید  دو روش برای شناخت درست از مشتریان در بازاریابی و فروش -3

 ؟را نام ببرید تحقیقات بازار به چند دسته می باشد آنها -4

 ؟ را توضیح دهید  بخش بندی-5

 

 

 )کار در منزل( 

بالا پاسخ داده و جواب را با مشخصات کامل خود و نام کلاس خود  روسوالاتیدانش آموزان در منزل به سوالات ز -

 ازده ی هی) پایو نوآور ینیدرس کارگاه کارآفر سدیبنو یارسال لیفا یرو دیمن بفرست یبرا ساکویو در کانال ا دیکن پیتا

  حتما ذکر شود.م چهارپودمان  /اول(جلسه یک

 

 باشدیدرس م یریادگیدانش آموزان درباره  یفرد ینظر سنج ریپاسح درست داده شود: ) سوالات ز ریبه سوالات ز  -

 دارد و پاسخ به سوالات یها نمره کلاس یخودسنج نیدانش آموزان پاسخ به ا دیعد پاسخ دهب دیلطفا درس را کامل بخوان

 (یبالا نمره ترم

 

 

 ؟ یداشت  یری ادگی که در  یمشکلات  -1

 

   جلسه جالب بود ؟  نیدر ا  یر یادگیکدام بخش از   -2

 

 توجه کنم ؟   شتری ب ییها تیبه چه فعال د یبا یر یادگیبهبود  ی برا -3

 

  م؟ یتوانم داشته باشته باش  ی م ییجلسه در رشته خود چه کاربردها نی در ا  یریادگیاز   -4

 

 ) موفق باشید (


