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 1: پایه یازده دانش آموزان 
 1399/  1  /  14 تاریخ    

   

 
 
 
 
 

 ( ومس  م ) جلسهچهار ولات پودمان س

 ؟ را فقط نام ببرید  شایستگی بازاریابیانواع  -1

 ؟  نواع روشهای قیمت گذاری را نام ببرید ا -2

 ؟ روش روانی را توضیح دهید  -3

 ؟ روش بسته ای را توضیح دهید  -4

 ؟  د روش جغرافیایی را توضیح دهی-5

 روش ماتریس قیمت گذاری را تعریف کنید ؟  -6

 پاسخ دهید :   زیر)که درباره محصول تولید شده میباشد ( به عبارات  -7

 علت قیمت پایین محصول چیست :  -الف

 افزایش قیمت محصول چگونه پدید می آید توضیح دهید :  -ب 

 بازاریابی حداقلی محصول چیست :  -پ 

 ید : کاهش قیمت چگونه بوجود می آ -ج

 ارسال به بازار با قیمت بالاتر چگونه به وجود می آید :  -س

 زمان بندی درست چگونه به وجود می آید :  -ش

 )کار در منزل( 

بالا پاسخ داده و جواب را با مشخصات کامل خود و نام کلاس خود  روسوالاتیدانش آموزان در منزل به سوالات ز -

 ازده ی هی) پایو نوآور ینیدرس کارگاه کارآفر سدیبنو یارسال لیفا یرو دیمن بفرست یبرا ساکویو در کانال ا دیکن پیتا

  حتما ذکر شود.م چهارپودمان  /وم س(جلسه یک

 

 باشدیدرس م یریادگیدانش آموزان درباره  یفرد ینظر سنج ریپاسح درست داده شود: ) سوالات ز ریبه سوالات ز  -

 دارد و پاسخ به سوالات یها نمره کلاس یخودسنج نیدانش آموزان پاسخ به ا دیهبعد پاسخ د دیلطفا درس را کامل بخوان

 (یبالا نمره ترم

 ؟ یداشت  یری ادگی که در  یمشکلات  -1

   جلسه جالب بود ؟  نیدر ا  یر یادگیکدام بخش از   -2

 توجه کنم ؟   شتری ب ییها تیبه چه فعال د یبا یر یادگیبهبود  ی برا -3

  م؟ یتوانم داشته باشته باش  ی م ییدر رشته خود چه کاربردهاجلسه  نی در ا  یریادگیاز   -4

 

 ) موفق باشید (


